
 

 

 

 

 

Шаблоны подписи к фото  

в Инстаграме 
 

6 вариантов для интернет-магазина 
 

 

 

 

 

 



 

 

 

Алгоритмы Инстаграма работают так: от вовлеченности (лайков, комментариев, 

репостов) зависит то, сколько людей увидят ваши посты. 

 

Текст под фото очень важен, если вы хотите повысить активность подписчиков. 

Пост с интересной подписью получит много комментариев, а это даст 

алгоритмам Инстаграма понять, что ваш контент заслуживает большего 

органического охвата.  

 

Занятому владельцу магазина часто хочется обойтись незамысловатой и 

короткой подписью к фото, но это не поможет построить хорошие отношения с 

подписчиками. Мы предлагаем 6 шаблонов, которые помогут быстро написать 

текст для вашего поста. 

 

Больше советов, ​как делать подписи для фото в Инстаграме​.   

https://www.ecwid.ru/blog/kak-delat-podpisi-dlya-foto-v-instagrame.html


 

 

Распродажа 

Обязательно включите в текст следующую информацию: 

❏ Каков размер скидки? 

❏ Какие продукты/категории товаров участвуют в распродаже? 

❏ Сколько длится распродажа? 

❏ Где подписчики могут купить товары на распродаже? (на сайте, в 

офлайн-магазине, только в Инстаграме). 

❏ Какой промокод? (если есть). 

❏ Доступна ли бесплатная доставка? 

❏ Как покупатели могут перейти в ваш магазин? 

 

 

Пост о распродаже ​@mamcupy 

   

https://www.instagram.com/mamcupy/


 

 

Советы и инструкции 

Какая информация должна быть в посте: 

❏ Кратко сообщите тему. 

❏ Расскажите, просили ли вас подписчики поделиться этой инструкцией — 

так вы покажете, что уделяете внимание обратной связи. 

❏ Используйте деление на абзацы, эмоджи или цифры, чтобы выделить 

каждый шаг. 

❏ Объясните, как выполнять каждый шаг, расскажите об альтернативах. 

❏ Придерживайтесь темы и старайтесь объяснять простым языком. 

 

Совет: скопируйте невидимый интервал в скобках [​⠀ ​] и вставьте в ваш текст после 

пробела, чтобы добавить новый абзац. 

 

 

Пост с советами от ​@mixit_ru 

 

https://www.instagram.com/mixit_ru/


 

 

Обсуждение 

Чем больше пост получит комментариев, тем больше людей его увидят. Поэтому 

добавьте в подпись следующее: 

❏ Какова тема обсуждения? Задайте вопрос, поделитесь мнением или 

расскажите новость и спросите у подписчиков, что они о ней думают. 

❏ Облегчите аудитории процесс ответа — предложите выбрать один из 

нескольких вариантов. Обозначьте, как они могут это сделать: «Поставьте 

в комментариях 1, 2 или 3», «Отправьте в комментарии 💋 или 👀». 

❏ Используйте призыв к действию, например, «Поделитесь мнением в 

комментариях». 

 

 

Пост с обсуждением от​ ​@sephora_russia 

   

https://www.instagram.com/sephora_russia/


 

 

Конкурс или розыгрыш 

Если хотите устроить конкурс или розыгрыш, ответьте на следующие вопросы в 

тексте: 

❏ Это розыгрыш или конкурс? 

❏ Какой приз? 

❏ Каковы правила участия? 

❏ Сколько длится конкурс/розыгрыш? 

❏ Как и когда вы будете выбирать победителя? 

❏ Отправляете ли вы приз в другие страны? Добавьте другую важную 

информацию о доставке. 

❏ Выделите каждый пункт абзацем, отметьте цифрами или эмоджи. 

 

 

Пост с конкурсом от ​@rivegaucheru 

https://www.instagram.com/p/BuV8Y1RlnGR/


 

 

Новая коллекция 

Чтобы повысить продажи, сделайте подпись к фото как можно более 

информативной. Расскажите подписчикам: 

❏ Что это за коллекция? Что вас вдохновило на ее создание? 

❏ Расскажите немного о процессе создания коллекции. 

❏ Когда она появится в продаже? 

❏ Где подписчики могут купить товары из новой коллекции? Дайте ссылку 

или скажите, что ее можно найти в био. 

❏ Добавьте призыв к действию, например, «Узнайте больше в…», 

«Поделитесь впечатлением в комментариях». 

❏ Новая коллекция — результат сотрудничества с другим 

брендом/инфлюенсером? Отметьте их на фото и в тексте. 

 

 

Пост ​@artflash_msk​ с продуктом новой коллекции  

https://www.instagram.com/artflash_msk/


 

 

Отзыв покупателя 

Чтобы получить наибольшую выгоду от пользовательского контента, следуйте 

этим шагам: 

❏ Разместите отзыв покупателя на картинке или в тексте подписи. 

❏ Отзыв оставили в Инстаграме? Отметьте его автора. 

❏ Отзыв оставили на других платформах? Например, в Яндекс.Маркете, 

ВКонакте, на вашем сайте. Укажите имя/ник человека, который его 

оставил. 

❏ Поблагодарите покупателя за отзыв. 

❏ Как другие покупатели могут оставить отзыв, чтобы вы его выложили в 

посте? 

 

 

Пост с отзывом от ​@malenkiy_everest 

 

 

https://www.instagram.com/malenkiy_everest/


 

 

 

 

Теперь вы знаете, как составлять подписи к самым популярным типам постов в 

Инстаграме и вам будет проще повысить вовлеченность аудитории. Помните, не 

нужно писать длинные тексты, чтобы впечатлить подписчиков (хотя никто не 

запрещает этого делать). Главное в подписях к фото в Инстаграме следующее: 

 

❏ Создать пространство для общения. 

❏ Предоставить всю необходимую информацию для совершения покупки. 

❏ Показать, что вам важны мнение аудитории и обратная связь. 

 

Если ваша аудитория достаточно активна, может, пора монетизировать вашу 

страницу? ​Создайте магазин на Эквиде ​, чтобы продавать в Инстаграме, 

Фейсбуке, ВКонтакте, на вашем сайте, на Amazon и eBay! 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

https://my.ecwid.com/cp/
https://www.ecwid.ru/

